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Zuckerriibe verliert Vormachtstellung

Auch bei der Nordzucker AG wird der Zuckerritbenanbau ab 2017

Halkulation

bedeutend unattraktiver. Der Zuckerriibengrundpreis fillt auf das Niveau des alten
Industrieriibengrundpreises. Was bedeutet das fiir die Betriebe?

Der Zuckerritbenanbau steht vor einer unsicheren Zukunft. Alle Preisvorschlige sehen deutliche

Abschlige vor. Ob das zu einer Reduzierung des Riibenanbaus fiihrt, wird sich zeigen.

ediglich der ‘Saldo ‘aus
Transportkosten:{tragt
wssmab 2017 Nordzucker fiir
alle Riiben) und Qualititspri-
mie sowie-Bereitstellungsgeld
(werden ab 2017 nicht mehr
gewihrt) bessert den zukiinf-
tigen Vertragsriibenpreis ge-
geniiber dem alten Indust-
rierlibenpreis etwas auf, wie
der Vergleich mit den beiden
Vorjahren in Tabelle 1 zeigt.
Gegeniiber der Quotenriibe im

Jahr 2015 fiihrt diese Riiben-

geldreduktion zu einem De-
ckungsbeitragsriickgang von
durchschnittlich 300 €/ha.
Neben einem wvariablen
Preismodell wird Nordzucker
zur Ernte 2017 zwei Fixpreis-
modelle anbieten. Fiir die Rii-
bengrundpreisfindung von
20,76 €/t reine Riibe (RR) mit
16 % Zuckergehalt des einjih-
rigen Fixpreismodells wurden
Zuckererlose von 411 €/t unter-
stellt. Im dreijdhrigen Fixpreis-
modell, dass Nordzucker fiir
maximal 33% ihrer Gesamt-
rilbenmenge anbietet, erfihrt

dieser Preis zur mittelfristigen
Rohstoffsicherung des Unter-
nehmens einen Aufschlag in
Héhe von 1,68€/t (16 % RR).

In diesen beiden Festpreismo-
dellen ist die Chance auf nach-
tragliche Preiserhéhungen
auch fiir die Ritbenmarkver-
giitung ausgeschlossen. Diese
sind auf 3,00 €/t RR fixiert und
liegen damiit unter dem Diirch-
schnitt der letzten zehn Jahre
mit 3,21 €/t RR (Tabelle 2). Die
beiden Komponenten Riiben-
grundpreis und Riibenmark-
vergilitung summieren sich auf
23,76 bzw. 25,44 €/t 16 %-RR.
Durch den Polarisationszu-
schlag bei héheren Zuckerge-
halten (z.B. 17,9%) erhohen
sie sich auf 27,70 bzw. 29,70€/t
16 %-RR. Das ist die erniich-
ternde Kalkulationsgrundlage
fiir den Ritbenanbau der Ernte
2017 bzw. 2017 bis 2018.
Hinzu kénnen bei Frith-
oder Spétlieferung die entspre-

chenden Ausgleiche kommen.
Fiir Nordzucker erhéht die-
ser Ausgleich die Rohstoffbe-
schaffungskosten. Es ist daher
verstidndlich, dass diese Erlos-
komponente in die Preisdar-
stellung hineinflief$t. Fiir den
Riibenanbauer ist diese aber
sehr individuell und bedeutet
nur einen Ausgleich der verlo-
renen Zuwichse einer frithen
Ernte bzw. der Lagerverluste
einer spiten Lieferung.

Foto: Raupert

Bei dem Vergleich der beiden

letzten Erntejahre in der Tabel-
le 1 wird deutlich, dass sich die-
se Erléskomponente zwischen
den Jahren auch mal schnell
halbieren kann. Das wird auch
dann der Fall sein, wenn z.B.
die Kampagnenlinge aufgrund
reduzierter Vertragsmengen in
Jahren unattraktiver Zucker-
preise kiirzer sind. Man sollte
deshalb vorsorglich nicht mit
ihnen kalkulieren.

Fiir das Jahr 2017 wird eine
interessante variable Riiben-
vergiitung angeboten, in der
der Riibengrundpreis und die

Riibenmarkvergiitung von den
Zuckererlosen bzw. den Schnit-
zelerlésen im betreffenden Ver-
marktungsjahr abhédngen. Sie
ist deshalb interessant, weil sie
die Chance auf Riibenerldse
gibt, die denen der beiden Vor-
jahre nahe kommen, vorausge-
setzt, dass die Zuckererlose in
die Ndhe von 500 €/t steigen.

Als Riibenanbauer ist man
nun aufgefordert, sich eine
Meinung iiber die zukiinftigen
Erldse, vorrangig der Zucker-
eriose bei Nordzucker, zu bil-
den und stellt dabei fest, dass
man {iberfordert ist. Das gilt
in zweierlei Hinsicht, erstens
zum Gesamtzuckermarkt und
zweitens zu dessen Relation zu
den Nordzuckererlosen. Leider
wird hier der Anbauer allein
gelassen. Selbstversténdlich
kann niemand die Entwicklung
des Zuckermarktes zwei Jahre
voraussagen, genauso wenig,
wie das fiir die landwirtschaft-
lichen Erzeugnisse mdglich ist.
Immerhin funktionieren aber
fiir Weizen und Raps Warenter-
minmérkte, die fiir diesen lan-
gen Zeitraum zumindest einen
Eindruck iiber die Marktein-
schitzung der Profis gibt und
auch die Moglichkeit zur Preis-
absicherung bietet.

Das ist bisher - und wird
auch zukiinftig - fir Zucker
nicht méglich sein. Denn der
EU-Zuckermarkt wird auch
weiterhin ein Binnenmarkt mit
seinen eigenen Marktgeset-
zén bleiben. Voraussichilich
wird die hohe und zuverlassi-
ge Verfiigbarkeit von qualitatiy
hochwertigen Zuckerproduk-
ten auch weiterhin zu interes-
santen Preispridmien fithren.
Die in diesen Tagen von eini-
gen Landwirten betrachteten
Terminmarktnotierungen in
London fiir Zucker auflerhalb
der EU helfen hier nur wenig
weiter, es handelt sich um an-
dere Markte. Dennoch wird der
Einfluss des Weltmarktpreises
auf den EU-Binnenmarktpreis
zukiinftig zunehmen. Wiin-
schenswert wire es aber, zu-
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mindest eine Referenz an
die Hand zu bekommen, die
zeigt, wie hoch die Zuckerer-
l6se des Unternehmens z. B.
im vergangenen Wirtschafts-
jahr waren und wie sich diese
zum durchschnittlichen EU-
Preisniveau verhalten. Denn
die EU wird auch weiterhin
die durchschnittlichen Bin-
nenmarktpreise und deren Va-
rianz ermitteln. Hier tun sich
alle Zuckerunternehmen aus
Griinden des Schutzes vor ih-
ren Wettbewerbern schwer.

Die konkreten Unterneh-
menserldse, die zukiinftig
durch-einen wachsenden Anteil
an Exportzucker gepragt sind,
werden wohl auch in Zukunft
fiir 'den ‘Nordzucker-Aktionir
ein Geheimnis bleiben. Hier
bleibt ihm leider nur tibrig, sich
mit der EU-Marktberichterstat-
tung zufrieden zu geben.

In Tabelle 1 sind in der ersten
Zeile exemplarisch die relevan-
tenn EU-Durchschnittspreise fiir
2014 und 2015 angefiihrt. Fiir
Februar 2016 werden 427 €/t
fiir Quoten- und 292 €/t fiir In-
dustriezucker (z.B. fiir Hefe-
produktion) angegeben. Geht
man hier ins Detail, dann ist er-
schreckend, wie grof§ die Sprei-
zung ist. Beim Quotenzucker
setrdgt die durchschnittliche
Abweichung zwischen den Zu-
kerunternehmen um diesen
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2ubenmarkvergutung
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Mittelwert immerhin 29 €/t. So-
mit schwankt der Preis durch-
schnittlich von 398 bis 456 €/t.

Das ist aber nur die sta-
tistisch durchschnittliche
Schwankung. Die tatsichli-
che Spreizung ist noch viel
grofier. Daher kann der Mit-
telwert immer nur eine grobe
Orientierung sein, aber nie-
mals die Grundlage fiir die
Riibengrundpreisbasis. Dem
Anbauer bleibt bei der Wahl
des variablen Preismodells
nichts anderes iibrig, als auf
das nachtrigliche Verhand-
lungsergebnis zwischen DNZ
und Nordzucker im Mai 2018
zu vertrauen: Dann wird fiir
dieses Preismodell auch die
Riibenmarkvergiitung von den
tatsichlichen Schnitzelerlésen
des Unternehmens abgeleitet.
Tabelle 2 zeigt, dass diese in
den vergangenen zehn Jahren
im Durchschnitt bei 3,21 €/t RR
lag. Es besteht also die begriin-
dete Hoffnung, dass diese auch
in 2017 gegeniiber den jetzt an-
genommenen 3 €/t einen Auf-
schlag erhalten.

Berater-Empfehlung

In Ermangelung einer Preis-
absicherung am Terminmarkt
fiir die Zuckerriibe miissen Sie
fiir sich entscheiden, ob Sie ein
Zuckermarkt-Optimist sind.

Ubersteigt der Zuckererlss des
Unternehmens fiir die Ver-
marktung aus der Ernte 2017
den aktuellen durchschnittli-
chen EU-Binnenmarktpreis,
wire ‘das variable Preismodell
dem dreijahrigen Fixpreismo-
dell iiberlegen. Wenn Sie als
Riibenanbauer also den Er-
wartungen einzeiner Markt-
experten folgen, die-ab 2017
den durchschnittlichen EU-
Binnenmarktpreis bei 450 €/t
sehen; dann sollten Sie das va-
riable Preismodell wiithlen.
Nachdem jedoch alle bedeu-
tenden Zuckerproduzenten in
Europa angekiindigt haben, das
Zuckerangebot deutlich zu er-
héhen, fillt es schwer, der Mei-
nung dieser Marktexperten zu

folgen. Stattdessen miisste man
ein Preisniveau erwarten, dass
aufgrund des hheren Angebots
niedriger als das heutige ist,
vielleicht sogar auch kurzzeitig
mal unter 400 €/t fallen wird.
Denn bevor der Zucker auf
den Weltmarkt exportiert wird;
werden die Zuckerunterneh-
men versuchen, den positiven
Preisabstand des EU-Binnen-
marktpreises zum Exportpreis
mitzunehmen. Das geschieht so
lange, bis dieser Preisabstand so
geschmolzen ist, dass sich die
Export- und Binnenmarktpreise
ab dem Hoftor der Fabrik ange-
glichen haben.

Zur Risikostreuung kénnte
die Zeichnung eines angemes-
senen Anteils des dreijihrigen
Fixpreismodells dienen: Der
Zuckerpreis-Pessimist zeich-
net mehr, vielleicht 50%, der
Optimist weniger, vielleicht
nur-25%. Hierbei sollte jedoch
beachtet werden, ‘dass:diese
Menge auch sicher bis 2019 ge-
liefert werden muss:

Weniger atiraktiv

Die Zeichnung des einjihri-
gen Fixpreismodells ist nur
begrenzt zu empfehlen. Die
Deckungsbeitragsrechnung
zeigt, dass der Zuckerriibenan-
bau zu diesem niedrigen Preis
nur bei sehr hohen Riibener-

22,44 | 1890 | 20,32 | 21,74 | 23,20




18 1 PFLANZENBAU

LAND & Forst = Nr. 22 - 2. juni 2016

trigen wettbewerbsfahig sein
kann. Sind diese sehr hohen
Ertrige auf den betrieblichen
Anbauflichen 2017 sicher zu
erwarten, ist das einjéhrige
Fixpreismodell nur fiir Zucker-
preis-Pessimisten attraktiv.
Und dies auch nur dann, wenn
sich diese die Option bewah-
ren mochten, den Zuckerrii-
benanbau bereits nach der
Ernte 2017 generell in Frage
zu stellen. Es kénnte Griinde
geben, die dagegen sprechen,
den Zuckerriibenanbau so-
fort einzustellen, sei es wegen
moglicher Verpflichtung in der
Rodegemeinschaft oder der
Neugier, ein Jahr dabei zu sein.

Tipp: Handeln Sie in die-
sen Tagen nicht ibereilt. Auch
wenn Nordzucker geschickt
seinen dreijahrigen Fixpreis-
Liefervertrag im Windhund-
verfahren vergeben méchte,
ist jetzt grofle Besonnenheit
gefragt. Uberlegen Sie genau
und wigen Sie die Vor- und
Nachteile des Zuckerriibenan-
baus in Ihrem Betrieb ab. Ob
diese Riibenerlgse fiir Sie aus-
kémmlich sind und sogar dazu

fithren kénnten, den Ritbenan-
bau auszudehnen, sollten Sie
unbedingt vorher individuell
fir Ihren Betrieb anhand ei-
ner Fruchtfolge-Deckungsbei-
tragsrechnung mit und ohne
Zuckerriiben ermitteln. Dabei
werden dann auch die positi-
ven bzw. negativen Vorfrucht-
effekte der Riibe im Betrieb of-
fensichtlich.
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Hierzu gehoren zuerst die Auf-
wendungen und Ertrige der
Folgefrucht gegeniiber der
Folgefrucht der alternativen
Blattfrucht (z.B. Riibenweizen
vs. Rapsweizen). Sie miissen
fiir Thre Standorte einschit-
zen, inwieweit die Zuckerriibe
als Sommerung mit der Még-
lichkeit des vorangehenden
Zwischenfruchtanbaus fiir
Ihre Fruchtfolge hilfreich ist.
Zur Resistenzbrechung bei der
Ungrasbekdmpfung kénnte
die Zuckerriibe ebenfalls hilf-
reich sein. Hier bietet jedoch
der Mais als Alternative eben-
falls erweiterte Moglichkeiten.

Das gilt auch fiir die Zwischen-
frucht als Greening.
Auskdmmliche Deckungs-
beitrdge sind beim Silomais
jedoch auch erst ab Preisen
von {iber 28 €/t (auf dem Halm,
33% TS) und hohen Ertrigen
zu erzielen. Entscheidend
ist also auch die realistische
Preiseinschétzung der Alter-
nativfriichte. Beim Raps lagen
die Preise im Durchschnitt
der letzten zehn Jahre bei gut
360€/t. Das ist ein Preis, der
aufgrund der sich aktuell ver-
bessernden Marktaussichten
bereits jetzt fiir die Ernte 2017
kontrahiert werden kann. Zu-
ziiglich Olausgleich resultieren
hieraus iiber 380 €/t Rapserlos.
Ubrigens sind die variablen
Lagerkosten, die bei Drusch-
friichten ggf. anfalien, im
Verhdltnis zur Freiheit in der
Vermarktung, die man mit der
Lagerung erhilt, vergleichs-
weise gering. Eine Zuckerriibe,
die unter 30€/t RR -erlost, ist
nur dann rentabel, wenn der
Zuckerertrag nachhaltig {iber
14t/ha liegt (z.B. 78t/ha bei
17,9% Zuckergehalt) und die

Arbeltserledxgungskosten

Zuckerriibe keinen negativen
Vorfruchtwert realisiert!

Inwieweit zur Erzielung
der sicheren Erntemenge mit
der Anbaufldche vorgehalten
werden muss, hingt von der
Ertragsstabilitdt der Zucker-
ritbe ab; auch die ist sehr un-
terschiedlich ausgeprégt. Hier
kann die Malus-Regelung der
Nordzucker (5,50€/t 16 %-RR
Strafgeld ab einer Unterliefe-
rung von 10 %) dazu fiihren,
dass aus Angst vor fehlenden
Ersatzlieferanten tendenziell
mehr Anbaufldche vorgehalten
wird. Mit dem Ergebnis, dass in
ertragsstarken Jahren mit der
umsatzschwachen Uberriibe
héchstwahrscheinlich eine
wirtschaftliche Alternativirucht
verdriangt wurde. Diese Angst
ist unbegriindet, denn meist
finden sich andere Lieferanten
zur Belieferung. Empfehlens-
wert ist daher, die Anbaufldche
eher knapp zu planen.......

Fiir den Zuckerrubenanbau
spricht tendenziell ihr Wachs-
tum liber den Sommer. So
kann sie dhnlich wie Mais die
zunehmenden Sommernie-
derschlige in Ertrag umsetzen.
Hier hilft ihr der vergleichs-
weise hohe Ertragsfortschritt
durch Ziichtung und verbes-
serten Anbau. Joachim Riedel,
Unternehmensberater, BB

Gdttingen

Der Zuckerriibenanbau

wird sich unter diesen
Bedingungen nicht mehr
{iberall rechnen. Die An-
bauflache dirfte eher ein-
geschrankt als ausgedehnt

¢ werden. Das passt nicht :
:.zur geplanten Ausdehnung :
der Zuckerproduktion. Alle
Zuckerunternehmen miis-
sen sich die Frage gefallen
lassen, warum bei den von
ihnen erwarteten hohen
Zuckererldsen von mehr

als dem alten EU-Zielpreis
(404 €/t) der Ruben-
grundpreis zuknftig weit
unter dem aktuellen Min-
destpreis von 26,29 €/t

16 % reine Rilben liegen

und so das Ribengeld um

20 % geringer ausfallen  :
soll. J. Riedel



